
Wenn Sie diese vielseitige Aufgabe in einem kleinen und engagierten Team reizt und Sie gemein-
sam mit uns etwas bewegen möchten, freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung – gern 
per E-Mail – unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung, Ihres möglichen Eintrittstermins sowie der 
Ausschreibungsnummer 46/2011.
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Für unser Büro in München suchen wir zum nächstmöglichen Termin einen engagierten

Media Consultant (m/w) in Vollzeit oder Teilzeit

CHANCEN UND KARRIERE PREMIUM PERSONALMÄRKTE ist die Vermarktungsorganisation der 
ZEIT. Wir vermarkten innerhalb der Verlagsgruppe Georg von Holtzbrinck die Qualitätsmedien 
DIE ZEIT, ZEIT Campus, ZEIT Wissen, Handelsblatt und Wirtschaftswoche sowie die Onlineportale 
ZEIT ONLINE, academics.de, karriere.de, wiwo.de, handelsblatt.com, golem.de und linkedin.de. 
In den Bereichen Personalrecruiting und Employer Branding sind wir einer der führenden 
Anbieter crossmedialer Kommunikationslösungen für Unternehmen aus allen Branchen der 
Wirtschaft. Insbesondere in Zeiten zunehmenden Fachkräftemangels ist die Entwicklung einer 
Arbeitgebermarke für viele unserer Kunden von wachsender Bedeutung.

Ihre Aufgabe
Wir bieten Ihnen eine vielseitige und spannende Herausforderung, bei der die Weiterentwicklung 
von bestehenden Kundenbeziehungen und die Erschließung neuer Märkte durch gezielte Marke-
ting- und Salesaktivitäten in den Gebieten Bayern, Baden-Württemberg, Hessen, Rheinland-Pfalz, 
Saarland, Österreich und Schweiz im Fokus stehen. Dabei liegt der Schwerpunkt in den Bereichen 
Employer Branding, Personalrecruiting und Personalanzeigen.

Sie betreuen und beraten in Absprache mit der Verkaufsleitung eigenständig und verantwortungs-
voll ein fest de� niertes Gebiet mit attraktiven Kundenbeziehungen. Neben der Ausarbeitung von 
zielgruppenspezi� schen Mediapaketen nehmen Sie Impulse aus dem Markt auf und entwickeln 
im Team kreative crossmediale Vermarktungsansätze. Gemeinsam mit Kunden und Agenturen 
erarbeiten Sie kundenorientierte Lösungsansätze. Darüber hinaus sind Sie mit der Vorbereitung 
und Durchführung von Kundenveranstaltungen und Messen betraut.

Ihr Profil
Sie haben ein Hochschulstudium und/oder eine kaufmännische Ausbildung in der Verlags- oder 
Werbebranche erfolgreich abgeschlossen und bringen idealerweise Berufserfahrung im Verkauf 
mit. Sie sind es gewohnt, vertrauensvolle Geschäftsbeziehungen auf- und auszubauen und haben 
zugleich den Anspruch, mit hoher Qualität und Engagement die individuellen Anforderungen der 
Kunden im Blick zu behalten. Sie überzeugen durch Ihr souveränes und kompetentes Auftreten, 
Organisationstalent und Kreativität. Eigenständiges Denken und Handeln sowie eine selbststän-
dige Arbeitsweise sind für Sie selbstverständlich. Kommunikative Stärke und Zielstrebigkeit sind 
neben den fachlichen Fähigkeiten die Grundlagen für Ihren verkäuferischen Erfolg. Der professio-
nelle Umgang mit MS-O�  ce (vor allem mit PowerPoint und Excel) und verhandlungssicheres Eng-
lisch in Wort und Schrift sind für die Betreuung der zum Teil internationalen Kunden erforderlich. 
Großes Interesse an den Themen, Trends und Entwicklungen rund um das Personalwesen runden 
Ihr Pro� l ab.

Wir geben Ihnen die Möglichkeit, Ihre fachlichen und persönlichen Kompetenzen weiterzuent-
wickeln. Ein umfassendes Seminarprogramm der Georg von Holtzbrinck-Anzeigen-Verkaufs-
akademie unterstützt Sie dabei.
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